
 
 
 

CHAMADA PÚBLICA DE SOLUÇÃO INOVADORA 
 

SANUP - CAGECE/SENAI 

 
EDITAL DE LICITAÇÃO Nº 2025/0001 GEPED/CAGECE 

 

Processo n° 1046.000042/2025-45 
 

Com referência à fase de APRESENTAÇÃO DOS PITCHS E ENTREVISTAS, correspondente a 
avaliação das ideias, a COMISSÃO ESPECIAL DA CHAMADA, designada pela Portaria nº 332/25/DPR 
por meio deste parecer, consigna o resultado de sua avaliação, por desafio, conforme critérios fixados 
no item 14.2 do Edital: 
 

DESAFIO 1 
PROPONENTE PONTUAÇÃO 

GERAL 
CLASSIFICAÇÃO 

ENAFAC SOLUCÕES INTELIGENTES 80,00 1º Lugar 
ALM PROJETOS E CONSULTORIAS LTDA 78,10 2º Lugar 
OWEN CLOUD LTDA 76,20 3º Lugar 
ARGO SOLUÇÕES TECNOLÓGICAS LTDA - 
ARGO TECH  

52,60 DESCLASSIFICADA 

BIOVALOR 45,20 DESCLASSIFICADA 
FUSION TECHNOLOGIES INOVA SIMPLES  56,40 DESCLASSIFICADA 
HIDROCORE SOLUÇÕES EM INOVAÇÃO 
TÉCNOLÓGICA LTDA 

41,80 DESCLASSIFICADA 

DESAFIO 2 
PROPONENTE PONTUAÇÃO 

GERAL 
CLASSIFICAÇÃO 

SHAMAH ENGENHARIA E TECNOLOGIA 
AMBIENTAL LTDA 

71,08 1º Lugar 

DESAFIO 3 
Não houve propostas classificadas 

DESAFIO 4 
PROPONENTE PONTUAÇÃO 

GERAL 
CLASSIFICAÇÃO 

ÁGUA CONECTADA IOT E PRESTACAO DE 
SERVICO INOVA SIMPLES (I.S.) 

80,90 
 

1º Lugar 

RESOURCIFY LTDA 72,10 2º Lugar 
V.A. BARBOSA LTDA 63,40 3º Lugar 
CAMBUÍ 34,40 DESCLASSIFICADA 

 
A pontuação detalhada atribuída para cada ideia, consta em arquivo anexo. 
 
As propostas que não obtiveram pontuação final inferior a 60 (sessenta) foram desclassificadas nos 
termos do item 14.3 do Edital. 
 
Nos termos do item 14.5, as licitantes classificadas em primeiro lugar de cada desafio serão convocadas 
para a fase de Negociação. Adicionalmente, e conforme a disponibilidade e o exclusivo interesse da 
Cagece, outras licitantes, no limite de até duas por desafio, poderão ser convocadas seguindo a ordem 
de classificação, para a fase de negociação. 
 
A COMISSÃO 



EDITAL DE LICITAÇÃO Nº 2025/0001 GEPED/CAGECE
Desafio 1: Otimização Preditiva e Automação de Estações de Tratamento de Água (ETAs) com Inteligência Artificial

Critério de Avaliação Peso Questões de Avaliação ALM ARGO BIOVALOR ENAFAC FUSION HIDROCORE OWEN

1. A solução demonstra compreensão profunda do desafio
específico da CAGECE?        3,90          1,70              1,70          4,00          2,60                 1,80          3,60 
2. A solução proposta resolve o problema de forma direta e
eficaz?        4,10          2,30              1,90          4,00          2,00                 1,40          3,20 
3. Qual o potencial de ganho de eficiência, otimização de
processos ou melhoria de serviço para a CAGECE?        4,10          2,30              1,90          4,40          2,70                 1,80          3,20 
4. Há evidência de potencial de economia ou benefício
financeiro mensurável para a administração pública?        3,90          2,40              1,60          3,40          2,40                 1,60          3,00 

1. O TRL atual da solução é superior a 5?        5,00          5,00              5,00          5,00          5,00                 5,00          5,00 
2. O plano apresentado visa alcançar TRL 8 durante o
projeto?        5,00          5,00              5,00          5,00          5,00                 5,00          5,00 
3. A demonstração/protótipo valida a funcionalidade e
eficácia da tecnologia para o desafio?        3,70          2,40              2,30          3,80          2,60                 1,80          3,60 
1. A equipe chave possui experiência e competências
técnicas comprovadas e relevantes?        4,10          3,00              2,90          4,40          2,90                 1,80          3,40 
2. O plano de desenvolvimento e entrega da solução é claro,
estruturado e realista?        4,00          1,70              2,00          4,20          2,40                 1,80          4,00 
3. A startup possui ou demonstrou acesso aos recursos
(infraestrutura, RH) necessários para o piloto e potencial
contratação?

       4,00          2,30              2,30          4,00          3,00                 2,00          4,00 

1. O custo da solução (piloto e contratação) é compatível e
se enquadra nos recursos financeiros disponíveis pela
CAGECE para o desafio? 

       3,50          2,90              2,00          4,00          2,60                 2,00          3,60 

2. O modelo de precificação da startup é claro, transparente
e justificado para os serviços/tecnologias propostas?        4,00          2,30              1,60          3,00          2,60                 1,80          4,40 

1. A startup demonstrou de forma clara e comparativa como
os benefícios da sua solução (operacionais, financeiros, etc.)
superam os custos em relação a outras opções
funcionalmente equivalentes (soluções internas, de mercado,
etc.)? 

       3,50          2,30              1,70          3,20          2,60                 1,60          3,60 

2. O modelo de precificação da startup é claro, transparente
e justificado para os serviços/tecnologias propostas?        3,50          1,90              1,60          3,60          2,10                 1,80          4,00 

6. Inovação Tecnológica: Identificar  grau de originalidade e 
diferenciação tecnológica da solução em relação às alternativas 
existentes.

5%
1. A inovação agrega valor específico e relevante para a
resolução do desafio da CAGECE?        3,70          2,60              1,90          3,80          2,70                 1,60          3,60 

7. Clareza e Razoabilidade do Cronograma de Implementação 5%
1. O cronograma proposto para o piloto é realista e factível
dentro dos prazos da CAGECE?        3,50          2,40              2,00          3,80          2,90                 2,20          4,20 

1. A tecnologia possui potencial para ser escalada e atender
a demandas futuras da CAGECE (volume/abrangência)?        3,50          2,60              1,90          4,40          2,70                 1,40          4,00 

2. A solução demonstra ser replicável em outros contextos
ou unidades da CAGECE, otimizando futuros investimentos?        3,50          2,30              2,00          4,00          3,00                 2,00          4,00 

TOTAL 100%  78,1 52,6 45,2 80 56,4 41,8 76,2

4. Viabilidade Econômica: avaliar a viabilidade econômica da 
proposta, considerados os recursos financeiros disponíveis para a 
celebração dos contratos

15%

5. Demonstração Comparativa de Custo e Benefício: a 
demonstração comparativa de custo e benefício da proposta em 
relação às opções funcionalmente equivalentes

10%

8. Potencial de Escala e Replicabilidade 10%

1. Potencial de Resolução do Desafio e Impacto no Negócio: 
avaliar o potencial de resolução do problema pela solução proposta 
e, em resolver o desafio específico da CAGECE, gerando resultados 
diretos e mensuráveis e da provável economia para a administração 
pública

25%

2. Prontidão Tecnológica (TRL) e Evidência Prática: Verificar o 
nível de maturidade da tecnologia apresentada, garantindo que ela 
está pronta para testes e implementação.

15%

3. Capacidade de Execução da Solução: Avaliar a viabilidade da 
startup em desenvolver, implementar e manter a solução proposta, 
considerando seus recursos e estrutura.

15%



EDITAL DE LICITAÇÃO Nº 2025/0001 GEPED/CAGECE
Desafio 2: Sistema de Pré ou Pós-Tratamento Compacto de Estações de Tratamento de Água (ETAs) de Filtração Direta para Águas Eutrofizadas

Critério de Avaliação Peso Questões de Avaliação SHAMAH

1. A solução demonstra compreensão profunda do desafio
específico da CAGECE?          3,50 
2. A solução proposta resolve o problema de forma direta e
eficaz?          3,50 
3. Qual o potencial de ganho de eficiência, otimização de
processos ou melhoria de serviço para a CAGECE?          3,80 
4. Há evidência de potencial de economia ou benefício
financeiro mensurável para a administração pública?          3,50 

1. O TRL atual da solução é superior a 5?          5,00 
2. O plano apresentado visa alcançar TRL 8 durante o
projeto?          5,00 
3. A demonstração/protótipo valida a funcionalidade e
eficácia da tecnologia para o desafio? 2,88
1. A equipe chave possui experiência e competências
técnicas comprovadas e relevantes? 3,13
2. O plano de desenvolvimento e entrega da solução é claro,
estruturado e realista? 3,25
3. A startup possui ou demonstrou acesso aos recursos
(infraestrutura, RH) necessários para o piloto e potencial
contratação?

3,25

1. O custo da solução (piloto e contratação) é compatível e
se enquadra nos recursos financeiros disponíveis pela
CAGECE para o desafio? 

3,75

2. O modelo de precificação da startup é claro, transparente
e justificado para os serviços/tecnologias propostas? 3,13

1. A startup demonstrou de forma clara e comparativa como
os benefícios da sua solução (operacionais, financeiros, etc.)
superam os custos em relação a outras opções
funcionalmente equivalentes (soluções internas, de mercado,
etc.)? 

3,50

2. O modelo de precificação da startup é claro, transparente
e justificado para os serviços/tecnologias propostas? 2,88

6. Inovação Tecnológica: Identificar  grau de originalidade e 
diferenciação tecnológica da solução em relação às alternativas 
existentes.

5%
1. A inovação agrega valor específico e relevante para a
resolução do desafio da CAGECE? 3,50

7. Clareza e Razoabilidade do Cronograma de Implementação 5%
1. O cronograma proposto para o piloto é realista e factível
dentro dos prazos da CAGECE? 2,88

1. A tecnologia possui potencial para ser escalada e atender
a demandas futuras da CAGECE (volume/abrangência)? 3,88

2. A solução demonstra ser replicável em outros contextos
ou unidades da CAGECE, otimizando futuros investimentos? 3,50

TOTAL 100%  71,08

4. Viabilidade Econômica: avaliar a viabilidade econômica da 
proposta, considerados os recursos financeiros disponíveis para a 
celebração dos contratos

15%

5. Demonstração Comparativa de Custo e Benefício: a 
demonstração comparativa de custo e benefício da proposta em 
relação às opções funcionalmente equivalentes

10%

8. Potencial de Escala e Replicabilidade 10%

1. Potencial de Resolução do Desafio e Impacto no Negócio: 
avaliar o potencial de resolução do problema pela solução proposta 
e, em resolver o desafio específico da CAGECE, gerando resultados 
diretos e mensuráveis e da provável economia para a administração 
pública

25%

2. Prontidão Tecnológica (TRL) e Evidência Prática: Verificar o 
nível de maturidade da tecnologia apresentada, garantindo que ela 
está pronta para testes e implementação.

15%

3. Capacidade de Execução da Solução: Avaliar a viabilidade da 
startup em desenvolver, implementar e manter a solução proposta, 
considerando seus recursos e estrutura.

15%



EDITAL DE LICITAÇÃO Nº 2025/0001 GEPED/CAGECE
Desafio 4: Distritos de Medição Virtuais (DMVs) para Gestão Inteligente e Redução de Perdas de Água

Critério de Avaliação Peso Questões de Avaliação

AGUA 
CONECT
ADA 

CAMBUÍ RESOURCIFY 
V.A. 
BARBOS
A

1. A solução demonstra compreensão profunda do desafio
específico da CAGECE? 

4,20 2,00 3,10 3,20
2. A solução proposta resolve o problema de forma direta e
eficaz? 

4,20 2,00 3,30 3,00
3. Qual o potencial de ganho de eficiência, otimização de
processos ou melhoria de serviço para a CAGECE?

4,30 2,00 3,40 3,40
4. Há evidência de potencial de economia ou benefício
financeiro mensurável para a administração pública?

4,30 2,00 3,30 3,00

1. O TRL atual da solução é superior a 5? 5,00 0,00 5,00 0,00
2. O plano apresentado visa alcançar TRL 8 durante o
projeto? 

5,00 0,00 5,00 5,00
3. A demonstração/protótipo valida a funcionalidade e
eficácia da tecnologia para o desafio?

3,80 2,00 3,60 2,80
1. A equipe chave possui experiência e competências
técnicas comprovadas e relevantes?

4,50 2,50 3,90 3,00
2. O plano de desenvolvimento e entrega da solução é
claro, estruturado e realista?

3,80 2,00 3,40 3,20
3. A startup possui ou demonstrou acesso aos recursos
(infraestrutura, RH) necessários para o piloto e potencial
contratação?

4,00 2,00 3,60 3,00

1. O custo da solução (piloto e contratação) é compatível e
se enquadra nos recursos financeiros disponíveis pela
CAGECE para o desafio? 

3,70 1,80 3,40 4,40

2. O modelo de precificação da startup é claro, transparente
e justificado para os serviços/tecnologias propostas?

3,20 1,80 3,60 3,60

1. A startup demonstrou de forma clara e comparativa como
os benefícios da sua solução (operacionais, financeiros,
etc.) superam os custos em relação a outras opções
funcionalmente equivalentes (soluções internas, de
mercado, etc.)? 

3,50 2,00 3,10 2,80

2. O modelo de precificação da startup é claro,
transparente e justificado para os serviços/tecnologias
propostas?

3,20 2,00 3,10 3,40

6. Inovação Tecnológica: Identificar  grau de originalidade e 
diferenciação tecnológica da solução em relação às alternativas 
existentes.

5%
1. A inovação agrega valor específico e relevante para a
resolução do desafio da CAGECE?

3,80 2,00 3,60 3,00

7. Clareza e Razoabilidade do Cronograma de Implementação 5%
1. O cronograma proposto para o piloto é realista e factível
dentro dos prazos da CAGECE? 

3,70 1,50 3,40 3,00

1. A tecnologia possui potencial para ser escalada e atender
a demandas futuras da CAGECE (volume/abrangência)?

4,30 1,50 3,70 3,00

2. A solução demonstra ser replicável em outros contextos
ou unidades da CAGECE, otimizando futuros
investimentos?

4,50 1,50 3,90 3,20

TOTAL 100%  80,90 34,40 72,10 63,40

4. Viabilidade Econômica: avaliar a viabilidade econômica da 
proposta, considerados os recursos financeiros disponíveis para a 
celebração dos contratos

15%

5. Demonstração Comparativa de Custo e Benefício: a 
demonstração comparativa de custo e benefício da proposta em 
relação às opções funcionalmente equivalentes

10%

8. Potencial de Escala e Replicabilidade 10%

1. Potencial de Resolução do Desafio e Impacto no Negócio: 
avaliar o potencial de resolução do problema pela solução proposta 
e, em resolver o desafio específico da CAGECE, gerando resultados 
diretos e mensuráveis e da provável economia para a administração 
pública

25%

2. Prontidão Tecnológica (TRL) e Evidência Prática: Verificar o 
nível de maturidade da tecnologia apresentada, garantindo que ela 
está pronta para testes e implementação.

15%

3. Capacidade de Execução da Solução: Avaliar a viabilidade da 
startup em desenvolver, implementar e manter a solução proposta, 
considerando seus recursos e estrutura.

15%


